Sector Tecnologia human

Expansién a Nuevos Mercados y

Tecnologia / SaaS B2B - PropTech Inmobiliario 10 semanas - Validacién e Implantacién Comercial en Nuevos Mercados

EL PROBLEMA

Empresa con producto sélido y 130+ agencias en Espafia. El mercado espafol estaba saturado y llevaban
18 meses hablando de expandirse a México y Colombia sin dar ningln paso concreto. No era falta de
ambicidén: era paralisis por exceso de incertidumbre.

ESTRATEGIA APLICADA — METODO ARCO

m detectados: argumentario construido sobre referencias espafiolas, onboarding que requeria
presencia fisica, y sin sistema de captacion digital auténomo para mercados nuevos.

Radiografia
opjetvo armeo: validar demanda real y conseguir los primeros 10 clientes de pago en cada mercado antes de

invertir en estructura local.

Mntrada Minima Viable: adaptacién cultural del argumentario, onboarding 100% remoto

autoguiado, sistema de captacion digital (LinkedIn + Google Ads) y perfil de Agente de Crecimiento Local.

Operacion
geatamus adaptacion de materiales, configuramos campafas digitales, acompafiamos las primeras 20
Ilamadas comerciales en campo para validar el argumentario en tiempo real.

RESULTADOS MEDIBLES

coste de adquisicién de los primeros 20 clientes
internacionales vs. histérico Espafia

y 8 en Colombia durante el sprint (objetivo superado)

tiempo de onboarding gracias al redisefio hacia modelo cualificados en pipeline al cierre del sprint

autoguiado

TESTIMONIO DEL CLIENTE

"Llevabamos afno y medio hablando de México y Colombia sin movernos. HumanCamp nos
obligé a parar de analizar y empezar a validar. En diez semanas teniamos clientes
reales en dos paises y un modelo que sabemos que funciona."




